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Para sacarle todo el aprovechamiento a la herramienta Recursos Humanos, en adelante RR.HH, se aconseja
adquirir el moéduloFuturshop.En este manual las caracteristicas que necesiten de esta plena funcionalidad iran
convenientemente resefiadascon (FS)FuturShop.

Tras la lectura de este manual, si necesita aclarar algun punto no resuelto sobre este mismo u otro manual,
puede contactar en la siguiente direccion

Departamento Post-Venta
Teléfonos 91-187 02 00

Martes Miércoles Jueves Viernes

Mananas

Tardes

O través de mailsoporte@powershop.es

Para los interesados en ampliar lo resumido en este u otro manual, adquirir nuevos médulos, contratar cursos
personalizados, disefios nuevas formas de trabajo, confeccion de informes personalizados de esta o cualquier
otra area puede contactar con

Departamento Comercial

Teléfono 91 187 02 00

soporte@powershop.es

Para conocer las nuevas funcionalidades y mejoras incluidas hasta la fecha en la ultima version,puede visitar el
siguiente enlace.
Nuevas funcionalidades hasta 2013

Pulse en el icono J para visualizar
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Funcionalidades

Opciones disponibles en el médulo Informes.

&R Disefio de informe personalizado.

& Posibilidad de calculos desatendidos. Programando la hora a la que queremos inicien los calculos.

&R Visualizacion en la misma ventana de los distintos valores elegidos previamente (Compras, ventas
minoristas, facturas minoristas, stocks, traspasos, etc.)

&8 Almacenado de tantas plantillas (informes) disefiadas como necesite
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Introduccién

EI Cubo, es la herramienta de PowerShop que nos permite disefiar nuestros informes unificando todas las

tablas del programa en una Unica tabla denominada Cubo, con lo que la realizacion de los mismos es mucho
mas sencilla.

Los nombres de los campos y de las distintas tablas, se han modificado para que en el disefio del
informe sea mas facil de identificar, renombrando hasta los 3 primeros digitos con el identificador o tabla y lo
restante con la descripcidon del valor.

Para consultar el Cubo deberermos ir a INFORMES>>CUBO POWERSHOP.

Al seleccionar esta opcidn entraremos en la ventana inicial del Cubo. Véase grafico abajo
Cubo PowerShop

Codigo
Modelo
Proveedor
Temporada
Marca
Seccidn

Grupo
Color

Plantillas
disefiadas

[[] (1) Seleccion Art [ Tie
A [] (1) Calcular Top
Venas Mensuales

% Precio medio venta

() (CT) Nivel Elegido
@ (CI) Nivel Elegido / Tienda

@ (I) Generar Informe [ Exp
() (1) Abrir Informe | Exp

(71 (I) Abrir Hoja de Calculo
) (I) Generar Grafico

F1 Generar Informe

Descripcién

F3 Afiadir Informe
F4 Modificar Informe
F5 Borrar Informe

F6 Definir Parametrps

Preferencias
Cubo

1 Promodion

Botén Salir
de Cubo
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Célculo de nivel

Para la realizacion de cualquier informe, previamente hay que calcular el nivel a lo que deseamos consultar.
Los distintos niveles que escojamos para su calculo, son los que nos permitiran posteriormente su analisis.

NE:Nivel elegido. Esta columna ofrece 2 posibilidades Nivel que escogemos
para el calculo del cubo o para la impresion/disefio. La seleccion se realiza

pinchando en el nivel deseado, esta marca - nos indica su seleccion.

InForme E

NC: Nivel Calculado. La marca-, nos indica a qué nivel esta calculado el
informe, sin dicho calculo no se podria consultar posteriormente.

DT:Desglosado por tiendas. La visualizacion de - en esta columna, nos
indicaria que el calculo esta desglosado por tiendas. Este calculo se realiza
con

El nivel elegido / Tienda

1. Nivel Elegido

© (C1) Nivel Elegido Teniendo seleccionada esta opcién nos indica el nivel seleccionado para célculo y

posterior impresion. Para el calculo se pueden seleccionar todos los niveles.
Para la impresidn debemos marcar uno sélo, este nivel seria la agrupacion que
deseemos en el informe.

(I Mivel Informe

Los distintos niveles vienen desglosados en la columna
punto anterior.

, explicado en el

2. Nivel Elegido / Tienda

© (Cr)nivelElegido / Tienda o esta seleccién podremos realizar el calculo e impresién del informe, desglosado

por tiendas, actualmente solo se puede realizar el calculo y la impresion anivel de
secciones y grupos.

3. Calculo e impresion, Descripcion de los niveles

Ly Seleccionar Fuente
La descripcién de los valores de los _

distintos niveles la podemos consultar
previamente en la ventana inicial, ELEGIR. FLIEMTE ...

a través del desplegable ELEGIR FUEMTE

“Elegir Fuente...” y en el tipo defuente dentiticador

deseado.

Esta ayuda la podemos consultar pinchando previamente en el nivel
deseado y posteriormente en el selector de fuente de nivel deseado.

Apartado grafico del cubo
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4. Tipos de impresion de informes.

Marcando alguna de estas opciones nos permite el desarrollo del informe con el cubo previamente
calculado. Una vez realizado lo podemos consultar tanto en PowerShop como exportario a Excel.

e e Al seleccionar este punto podremos acceder al disefiador del informe siempre
gue hayamos seleccionado previamente un nivel de consulta y que el cubo esté
previamente calculado.

L Con aquellos informes que hayamos disefiado previamente en el anterior

punto, los podremos consultar posteriormente pinchando en el informe
deseado y abriendo directamente con esta opcién. Estos informes se visualizan
directamente desde la Ventana 1.

Titulo Informe

Fentahilidad Anual Rentahilidad

El titulo del Informe es aquello por lo que identificaremos el informe
que hemos desarrollado.
El nombre es con el cual hemos guardado la plantilla.

Para poder abrir estas plantillas de informes directamente desde esta pantalla los tendremos que tener
guardados en la carpeta que tengamos definida como Path Carpeta.

La ruta a esta carpeta se la daremos desde Builder o Parametros / F7 Listas de tiendas / F2 Cajas,
buscamos la caja actual en el cual consultaremos los informes haciendo doble click, pinchamos en el botén
Path Carpetas y nuevamente en Path Carpeta, nos abrird un cuadro de dialogo en el que deberemos ir a
buscar un fichero de texto ( por ejemplo A.txt ) que servira de guia para queel programa busque los
archivos .4QR que tenemos.

Si ya se tiene asignada una ruta, mantenerla y no cambiarla ya que puede ser usada por otros procesos de
PowerShop.

] Estos informes se pueden afadir, modificar o borrar desde la Ventana 1.

[FS Afiadir Informe > s Aot -
Pulsaremos Anadir Informe y nos solicitara el nombre del informe tal y como los

[,:4 Modificar Tnforme ] vayamos a reconocer en el listado, a continuacion nos pedirad el nombre del fichero
gue tengamos alojado en la carpeta anteriormente explicada, ponemos el
[,:5 e ——— ] nombre sin la extension y nos aparecera en el listado.

© (1) Abrir Hoja de Calculo £y 15 hantalla inicial y pinchando en la columna, todo aquello que tengamos

seleccionado lo podremos exportar a una hoja de calculo sin pasar por el editor del
programa.

@ (I) Generar Grafico  permjte |a realizacion de distintos graficos de los datos calculados.

5. Filtros de Impresién.
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(1) Seleccion Art [ Tie  Eqa opcién nos permite filtrar a detalle de articulo si tenemos escogido el nivel de cédigo.

Nos ofrecera la siguiente ventana al dar a |Ft Generar Informe donde podremos escoger el filtro de seleccidon de
aquello que sélo nos interesa en la impresion.

SELECCION ARTICULOS
Codigo
Marca

Temporada
Seccion
Grupo
Color
Proveedor
Modelo | [7] Editor

|

OoOoOoOoOoOo0o

Si lo hemos calculado a nivel de tienda podremos seleccionar que intervalos o grupos de tiendas deseamos
en la impresion

SELECCION DE TIENDAS
[7]| Int.Tienda
[7]| Gr.Tiendas ||:| 0

Observaciones:

6. Top
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(1) Calcular Top Nos permite realizar el calculo para un nimero de determinado de elementos

que queramos consultar lo (+) o (-) comprado, vendido, en stock....

En el momento que marquemos el check de Calcular top en la pantalla 1, automaticamente abre una ventana
nueva en la que realizaremos esa seleccion.

’FG Definir Parametros

También podremos acceder a modificar ese top posteriormente mediante el botén ] desde la
pantalla 1.
- M s
Seleccionar la columna de Segun lo que se desee consultar y
para introducir el valor pinchar en ||

e ettt

Jnidad_Central II

| En esta misma ventana podemos elegir un filtro previamente antes de generar el

mforme este filtro mostrara solo la informacion seleccionada en lugar de todo la informacidn calculada en el
cubo, por lo que un mismo calculo de cubo nos servira para sacar diferentes informes seguin necesidad

Para realizar este filtro se marcara en la columna de la ﬂ, dejando ese filtro seleccionado solo para el
informe que saquemos a continuacion. Al igual que el top, solo se podra seleccionar un filtro a la vez.

Parémetros del cubo
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Tipos Clientes (Mayor s 7 Definir Parametros

Antes calcular el cubo podremos seleccionar que informacion queremos
sacar, mostrar o filtrar, asi como poder excluir cierta informacién del
programa que dependiendo del listado que deseemos sacar la podemos
omitir.

) L . . F& Definir P §
Para entrar en esta pantalla de filtros y de definicion de parametros pincharemos en BTN Faramstros ,

all pinchar nos abre una nueva ventana donde podremos concretar distintos parametros para el calculo de
los informes.

En esta primera opcidn seleccionaremos aquello que deseemos incluir o excluir segun se indique marcando
en la casilla deseada.

Definir Parametros

PC : Incluir Portes / Transportes

PC : Incluir Descuentos Globales

AL : Incluir Portes / Transportes

AL : Incluir Descuentos Globales : Pedidos de Compra a Proveedores.
P¥ : Incluir Portes / Transportes : Albaranes de Compra

P¥ : Incluir Descuentos Globales : Pedidos de Venta de Mayorista.

AY : Incluir Portes / Transportes - Albaranes de Venta

AY¥ : Incluir Descuentos Globales - Facturas de Venta.

FY : Incluir Portes / Transportes - Albaranes de Mayorista
F¥ : Incluir Descuentos Globales

AM : Excluir Taras Albaranes Mayorista

AM : Excluir Taras Mo ¥alidas Albaranes May.

Mo Filtrar Traspasos

Mo Filtrar Tipos Pedidos Por defecto el programa no calcula ninguno de estos valores que vienen
Mo Filtrar Tipos Clientes marcado por defecto, si deseamos filtrar por cualquiera de ellos, previamente
No Filtrar Comerciales debemos desmarcar la opcion deseada y posteriormente seleccionar aquellos

que queramos tener en cuenta.

Por ejemplo si deseamos tener en cuenta los traspasos, desmarcamos

No Filtrar Traspasos y seleccionamos los distintos tipos de traspasos que
queramos calcular.

Regularizacian
Apertura
Cambia

Por ejemplo si deseamos tener en cuenta los traspasos, desmarcamos

_ . o Filtrar Tipos Pedidos , saleccionamos los distintos tipos de traspasos que
Tipos Pedides Mayorista E. queramos calcular.

Por ejemplo si deseamos tener en cuenta los traspasos, desmarcamos
No Filtrar Tipos Clientes  y seleccionamos los distintos tipos de traspasos
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que queramos calcular.

Por ejemplo si deseamos tener en cuenta los traspasos, desmarcamos
No Filtrar Comerciales

.. queramos calcular.

y seleccionamos los distintos tipos de traspasos que

8. Ratios de Rentabilidad

R.atios de Fentabilidad
AHns 08 mentane l El editor de PowerShop donde vamos a desarrollar los informes del cubo, nos

permite desarrollar distintas formulas, Los Ratios de Rentabilidad, son formulas calculadas y que existen en
la tabla cubo como un campo, al seleccionarlas en el informe nos daria el dato deseado, sin necesidad de
realizar la formula.

Al seleccionar la linea que deseemos consultar y pinchar en (o podremos especificar el valor o porcentaje
deseado.

También podremos poner el valor de amortizacion que cada empresa tenga en la fila , para que lo
multiplique en la férmula de ratio por ese valor.

—

sandose en MDY 5_Unidad_Tot / ¥_MediaDiaVenta
ida

{\l' UnidadesNeto * 100 ) / PC_UnidadP

(V_UnidadesNeto * 100 } / AV_Un

V_MetasCI - { V_Unidadesheto * mpPedNetCI f PC_UnidadPedNet ) )
(RA_ImpMarliniVen * 100 ) /¥ _NetasCI

PC_ImpPedMetCI * %A

Observaciones:

9. Borrado del cubo

_______________________________________________________________________________________|
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Antes de seleccionar los parametros que deseamos en el cubo, debemos siempre proceder al borrado del
cubo anterior.

F& Definir Parametras Borrar Cubo
Para ello partiendo de la Ventana 1pinchamos en y posteriormente en

Daremos a aceptar a los tres avisos y preguntas que nos realiza el programa, dando por entendido que la
informacion que teniamos calculada anteriormente se borrara y la actualizaremos con nueva informacion que
volveremos a calcular.

10.Calculo del cubo

En la Ventana 1pulsaremos el “botdn de calculo” para pasar a la siguiente ventana:

Cubo PowerShop

SELECCION ARTICULOS | MOVIMIENTOS | STOCK (C/T)

] cadigo [
]| Marca [l
]| Temporada [ | [7] sélo Articulos
]| Seccidn [
[ Grupo 0
]| Color
]| Proveedor
]| Modelo | 7] Editor
[T Articulos con Ventas [T Articulos con Compras SELECCION DE MOVIMIENTOS Y STOCK (CfT)
[7] Ventas Periodo 1 [7] Compras Periodo 1 1] Int. Tienda
|| Gr.Tiendas ||:| 0
DATOS NECESARTOS EN EL TNFORME ) ot Cajero (V)
] 1Periodo de Ventas 00/00/00 00/00/00 || Int. Horas (V) 00:00:00 00:00:00
]| 2Periodo de Ventas 000000 000000
]| 3 Periodo de Ventas 00/00/00 00/00/00
]| 4Periodo de Ventas 00/00/00 00/00/00
[C]| 1 Periodo de Compras 00/00/00 0o/oofo0 | PARAMETROS DEL INFORME
]| Albaranes Compra 00,/00/00 00/00,00
]| Albaranes Mayorista 00/00/00 00/00/00 [T} Incluir Reservas (v)
|| Facturas Mayorista 00,0000 00/00/00
]| Pedidos Mayorista 00/00/00 00/00/00
["|| Stock Tiendas
; Stock Central FILTRAR EMPRESA
O Fabricacion 00/00,00 000000 —— 0
@ -
]| Traspasos 00/0000 000000 ) T [
]| Cobros Facturas 00/00/00 00/00/00 O E2V/C/M 0 6
[T1| Pagos Facturas 00/00/00 00/00/00 © E2Vic/H

Articulos con Ventas  Marcando esta opcidn mostrara solo aquella informacién que contenga ventas realizadas

VentasPeriodo 1 geleccionando esta opcidn mostraria solo las ventas en el 1° Periodo
Articulos con Compras - Marcando esta opcidn mostrara solo aquella informacion que contenga compras realizadas

ComprasPeriodo1  Seleccionando esta opcion solo mostraria las compras en el1° Periodo

Hay que tener en cuenta que si se escogiese Articulos con Ventas y Articulos con Compras, solo mostraria los
datos de los articulos que coincidan en los dos condicionantes.

Seleccién de movimientos de ventas:
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DATOS NECESARIOS EN EL INFORME

[]| 1 Periodo de Ventas 00,/00/00 00,0000
[]| 2 Periodo de Ventas 00/00/00 00,0000
[T 3 Periodo de Ventas 0o/00/00 00,000
[T]| 4 Periodo de Ventas 00,/00/00 00,0000

Podemos establecer una comparativa de hasta 4 intervalos de tiempo, dejando definida por defecto las fechas
a comparar o definiéndolas en el momento de realizar el informe.

Para establecerlas por defecto el 1 Periodo de ventas (al igual que el 1 de Compras y todos los de Mayorista)
se graban en Builder o Parametros / F3 Preferencias Version / F4 Medidas Periodos.

PERIODOS POR DEFECTO DE INFORMES

FILTRO DE SELECCION FECHA INICIO

FECHA FIN

Compras 01/10/z010 30/10/z010
¥entas 011042010 30{1042010
Mavyorista EIIDIIEDID 30/10/z2010

Los 3 ultimos periodos de ventas, vienen arrastrados de 3 periodos de rebaja.
Periodos de Compra:

Al igual que en Ventas podemos realizar una comparativa de hasta 4 periodos, encontrando el primero en la

ventana del Cubo PowerShop, y los 3 restantes pinchando en la En compras también podemos filtrar por
la temporada en la que queremos realizar la consulta seleccionandola en la primera casilla antes de las
fechas.

| 1Periodo de Compras | Tempo| 01j10f10 | 3071010 |[F)|
2 Periodo de Compras | Tempa | 010103 a0f1z2/05
3 Periodo de Compras | Tempo | 01)01/09 anfiziog
4 Periodo de Compras | Tempo | 01/01/10 30012010

El resto de seleccion de movimientos se puede definir el intervalo de fechas deseado, exceptuando los de
stock que siempre ofrece los datos en tiempo real.

[]| 1 Periode de Compras 00/00,/00 oojoojoo  |[P]
[7]| Albaranes Compra Q0/00,00 00,0000
[T]| albaranes Mayorista 00/00/00 00/00/00
[7]| Facturas Mayorista 00,/00,00 00,/00/00
[]| Pedidos Mayorista 00/00/00 00/00/00
[7]| stock Tiendas

[]| stock Central

[7]| Fabricacién oo/on/o0 oafon/oo
[]| Traspasos 00/00,00 00/00/00
[]| Cobros Facturas 00/00,00 00/00/00
[]| Pagos Facturas 00/00/00 00/00/00

Ademas de filtrar por el intervalo de tiempo deseado podemos escoger cualquiera de los parametros
expuestos, pudiendo realizar una combinacion entre ellos, si no se filtrase por nada nos mostraria los datos de
todos los articulos.
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SELECCION ARTICULDS / MOYIMIENTOS / STOCK {C/T)
[]| codigo |
[]| ™arca ]
[]| Temporada ] ||:| Sdlo Articulos
[]| Seccidn ]
[]| Grupo ]
]| color
[]| Proveedor
]| ™odelo ||:| Editor
||:|| Temporada ||:|| ||:| Sdlo Articulos
Todas las casillas ql.ns enconEys a la izquierda del filtro de seleccion, sirve para seleccionar ese
concreto.
.- La casilla de la derecha permite la seleccidon multiple de lo seleccionado al dar ao, nos abrird una
[cnve [ | weowonaoa ||
[ |Temporada =
ventana E para seleccionar lo deseado.

.- Esta seleccion permite filtrar por la temporada original del articulo y no por la que se grabo en el
momento del intervalo seleccionado anteriormente, debemos tener en cuenta que la vida de un articulo puede
tener distintas temporadas si asi se desea previamente.

En este apartado podremos seleccionar el intervalo de tiendas a consultar, el grupo de tiendas, asi como el
intervalo de cajeros y horas para los datos de venta.

SELECCION DE MOYIMIENTOS ¥ STOCK (C/T)

Int. Tienda 01 o [] Incluir Reservas (¥} Teniendo seleccionada esta
Gr. Tiendas [ 0 opcion podremos tener en
Int. Cajero (¥} cuenta las reservas a la hora de calcular el cubo.

Int. Horas {¥) 00:00:00 00:00:00

FIECE

FILTRAR EMPRESA

& Todas

O E1¥/C/M
O E2Z¥/CM Permite filtrar por todas o las 3 primeras empresas en compras, ventas y mayorista.

O E3V/CM

.
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Tras haber filtrado por cualquiera de los parametros expuestos, al dar a o calculara el Cubo de Datos, si
damos a aceptar a la pregunta expuesta.

onfirmar

£ Esta seguro de recaloular el cubo de datos 7

[ cancelar | [ Aceptar i

Al terminar el calculo nos saldran unas ventanas informativas del tiempo empleado para el célculo y las fichas
que ha creado para el mismo.

Cubo calculado : 158:14:04 [ 18:14:04 Fichas creadas ; 393

Ejemplos de informe

11.Extraccion y consulta de Campos

En la opcion del editor de informes, nos permitira disefar las plantillas que posteriormente podemos
guardar y consultar cuando deseemos con nuestros datos de cubo.
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Archive Presentacion Estilo Celdas  Columnas

EIEY XA YorE 2 e~ uv|Zll====[@OIEE] =z 7 -~ o
i 5 6 | e
N -l--53-l--100-l--IEO-l--200-l--253-!--300-!--353-!--400-!--450-!--500-l--553-|--000-|--653‘|--700-|'
| [Cubo]Codigo_Valor | [Cubo]lde Seccion | [Cubo]V_NetasSI | [Cubo]V_CosteMetoSI | [Cubo]P¢_ImpRechetsI |
Titule Codigo_Walor lde_Seccion V_MNetasS| V_CosteNetoSI PC_ImpRecNetSI
lDetaIIe
Subtotal de [Cubc]Codige_Valor 5 Total
! Total general 5 Total

Columnas del informe sentido del orden

m Codigo_Valor n & [Cubo]Codigo_Valor n
mlde_Seccion
[ v_Metasst

[ v_CosteNetost

3
=TT TR eerT =~
«

H - »
_H. )

e —

2'* Nivel Elegido

lm| »

.] . ﬁ‘CodTgo_\ranr [ . . i
Cuadro de herramil Tienda odfemos maodificar tipo de letra, fondo, Jcolor, abrir o
’ 7 7
uardar plantilla, vista | 05 v_ventasa orio romedio, alineacién de texto, etc...
’ ’ ’

0.5 PC_ImpPedNetCl
k Codigo_Valor2

E Informacién del infd A 1deModelo

ﬁ‘ Ide_ColorFabrica

.

Titulo:Titulo de |a™corurna, moanicablie sl se desea por otro nombre o vacio.

Detalle: Informacion detallada de los datos mostrador,puede ser ocultada para no visualizarla.
Subtotal: En el caso de ordenar por un campo se puede sacar un subtotal por ese campo
Total General: para sacar un sumatorio, conteo, promedio, etc... del total de un campo

H Listado de las tablas del cubo que podremos ir seleccionando segun las necesidades de nuestro informe.

n Botones para pasar campos a la columna de la derecha ( ordenacién ), o también para quitar campos de
la lista de ordenacion.

H Listado de campos de ordenaciéon en el que podremos decidir si el campo va de mayor a menor o

viceversa pulsando en el icono &
5N Presentacion  Estilo  Celdas  Columne
Huewo Control+h
Abrir... Control+0
Guardar Control+5 Pinchando en archivo nos ofrece ayuda de distintas opciones, como la de
Guardar como... guardar, abrir , cambiar el destino del informe para poderlo sacar en html, txt,
impreso, asi como poder hacer una vista preliminar del mismo antes de
Destinos 3

ejecutarlo o guardarlo.

Encabezado v pie de pagina...

Ajustes de impresion, .,
Vista prefiminar. ..
B Gererar.. ContraHP
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Plantillas:

Para guardar una plantilla de un informe que estemos disefiando, tenemos que pinchar en:
Archivo / Guardar como:

NAspas Presentacion  Eski
= - : Mueso
a0 Presentacion Estilo Celdas Columnas i

Nuevo Control+N IE e~ u|Z abrir...

Abrir... Control+0 Guardar

G d Control+S CIED 0 e 200 0+ 2ED 0 e 23D e

G:::d::comum e |[Cubo]Ide_Sec.:\or| |[Cub- Guardar coma. ..

o lde_Seccion W Ne

Versidn guardada - -

Destings S Nos abrira un cuadro de dialogo para guardarlo con el nombre

presora . .

Encabezaday pie de pégina.. 7| Archivo en disco deseado, recuerde que tiene que guardar todos los informes en
Espacio entre totales... Grafico la carpeta donde hemos dado previamente la ruta para poder
T LD abrirlos luego directamente con la opcién de
. Ji Archive HTML _

U I 3 (I3 Abrir Informe / Exp

GEI’]EI’EI’... ControI+P #

Guardar er: |E} Infarmes Powershop V| Q F = E-

'.2_ Sl Compras por tallas 45

fﬁ Waloracion_stock, 40

D ocumentos
recientes

?-L“:

E zcritario

Mis documentos

Mi PC

Mombre: |Mi|nf0rme.4qr Vl [ Guardar l

iz sitios de red | Tipa: |4D Repoart [*.4ar] vl [ Cancelar ]

Para abrir las plantillas disefiadas desde el editor, solo tiene que pinchar en Archivo / Abrir y buscar la
plantilla deseada.

DN Presentacion  Estilo Celdas  Columng
MuEyD Contral+M

ahbrir. .. Caontrol+o

12.Exportar a hoja de calculo

Los informes que hemos creado los podemos exportar a un fichero de texto, el cual nos permitira abrirlo
después con herramientas como una hoja de calculo.

Para realizar este salvado del fichero nos iremos a Archivo y pulsaremos en la opcién Destinos y luego en
Archivo en disco.
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Una vez marcada esta opcidén en el momento de dar a la opcién de generar desde el menu de Archivo, nos
mostrara una ventana en la cual podemos decidir donde guardar este fichero.

13.Férmulas y otros elementos a usar

Cuando estamos realizando una plantilla para un informe podemos necesitar algo mas que la informacién

que nos muestra por defecto, como puede ser un sumatorio o mostrarnos el informe de alguna forma mas
concreta.

Para esto tenemos algunas herramientas y comandos que podemos usar:

13.1.1. Herramientas del Editor de informes
FR«sewMMa

Suma: calcula el total de los valores del informe o de la ruptura.

Promedio: calcula el promedio de los valores del informe o de la ruptura.

Minimo: muestra el menor valor del informe de la ruptura.

Maximo: muestra el valor mas alto del informe o de la ruptura.

Ndmero: calcula el nimero de registros del informe o de la ruptura.

Desviacion estandar.: muestra la raiz cuadrada de la varianza del informe o de la ruptura (la
varianza es un valor de dispersién alrededor del promedio).

Estas opciones se pueden usar en cualquier campo de subtotales.

A parte de la opcion mediante el menl de herramientas también puede usar estas opciones
mediante comandos concretos escritos directamente en la celda deseada.

[Cubo]Codigo_Valor [Cubo]lde_Seccion [Cubo]V_Metass]
Codigo_Walor Ide_Seccion V_NetasSI|
##S
##D
z Total

##S se reemplazara por suma en la linea de subtotal o total general.
##A se reemplazara por promedio.

##C se reemplazara por nlimero.

##X se reemplazara por maximo.

##N se reemplazard por minimo.
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##D se reemplazara por desviacion estandar.

13.1.2.

En una misma celda podemos mostrar mas de un dato para que la visualizacién pueda
comoda o incluso para el propio dise ~ D

Mostrar varios datos en una celda
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ser mas

Editor de formulas
Seleccione aqui abajo los elementos que le permitiran construir su farmula.
—[ Afadir [La tabla actual -] [operadares numéricos ~| [comandos por Temas -
( e ControlA 2'® Nivel Elegido == Asignacién » = B Arrastrar/Soltar 2
) # Codigo_Valor El | suma [+ B Arrays =l
Editar... A Tienda = Resta O3 Backup
Eliminar Control+D 0.5 v_ventasCi #* Multiplicacién H
0.5 PC_ImpPedNeta # Divisién
¥ Ocultar A Codigo_valor2 . Divisién entera [# B Bisquedas
Mov I izquierd A 1de_Modelo % Médulo [# B Cadenas de caracteres
e alirqUIEa £ 1de_ColorFabrica A Exponenciacion [ B3 compilador
Mover a la derecha B Tt nrtisniin L s -
v | Ancho automatico
,
v Valores repetidos Asi nna.
EstE [ Cargar... ] [ Guardar... ] [ Cancelar ] [ Aceptar ] na’
utilizando su formato. Si esta columma o exrste, ercourlgu o se mosuard.
Codigo Valo|lde Seccion|V NetasSl|V CosteMetoS||PC ImpRechetS]
114138 Seccion 1895 99 a
L — X 6 99
. —9
16.95

13.1.3.

1

Edicion de columnas

Se podran anadir columnas personalizadas que nos permitirdn tanto poner un valor fijo, una
formula personalizada o incluso una busqueda en el caso que nos faltara un dato concreto.
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e Algunos de los elementos que podremos usar en esta pantalla son los simbolos
matematicos estandar de suma ( + ), resta ( - ), multiplicacion ( * ) o divisién ( /
).Para sumar por ejemplo dos campos y sacar un tercer dato podriamos poner:
[Cubo]V_NetasCI-[Cubo]V_NetasSI.
e También podremos ejecutar ciertas busquedas por si hubiera alglin campo que no
estuviera calculado y nos faltara. Esto lo podremos sacar con la funcién QUERY.
La estructura que tiene que tener seria la siguiente:
QUERY ([Tabla a consultar];Tabla y campo a comparar = Tabla actual y campo por que comprar)
Ej: QUERY([Articulos];[Articulos]Codigo=[Cubo]Codigo_Valor)

Con este ejemplo buscaremos en la tabla articulos, el campo cddigo que sea igual al cédigo valor.

Al realizar esta busqueda ya podriamos acceder a la tabla Articulos desde el menu desplegable y
asi poder buscar esa tabla el campo deseado en el caso de no estar calculado.

H [Acceso] "
H [Aena] B
,Lﬂ. tabla actual - H [Albaranes]
La tabla actual H [Arancelarios]
Las tablas relacionadas =l articulos] |
Todas las tablas A Proveedor
ﬁ‘ Codigo
Columnas del informe A Descripdion a

e Podemos usar un sumatorio de todos los valores de un campo con la funcién SUM.

Ej: SUM([Cubo]V_VentasCI) saca en cada fila un sumatorio de este campo

Codigo Valar W VentasCl|Personalizado

0] 10393437.95
1 0] 10393437.95
100050 456446.12 | 10393437,95
100051 31761.06| 10393437,95
100052 11742,45| 10393437,95
100053 9421.5| 10393437.95
100054 8406311 ] 10393437.85

Esto se puede usar para poder sacar un porcentaje de ventas sobre el total con la formula
siguiente:

([Cubo]V_VentasCI*100)/SUM([Cubo]V_VentasCI)
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Codigo Valor V VentasCl|Personalizado
0 0,00
1 0 0.00
100050 456446,12 4,39
100051 31761.06 0.30
100052 11742,45 0.1
100053 94215 0.09
100054 8496211 0.81
14.Ejemplos
PRENDAS PDNTES DE SERVIR I STOOK COSTE STOG(_ STOOK TOTAL|VENTAS MPORTE DEL STOOK||IMPORTE VENTAS|COSTE V P.M V | MARGEN
2.69 0 [13.73 955 |47 |TTE14 (132 1S 4.9 2517809 . 122 12221 (1419 201.72
0,14 0 [12.36 2216 1.75 [35610 |0.57 1872 1.72 1251578 1452 156,55 [16.33 87817
M 0 [10.64 6254  |4.54 [TA5E3 |1.35 6048 [538 351878.1 1224 ™51 |61 525,08
204 0 |06 25398 |200:|349245 |592 24029 |2089 8409458 641 1547 7005 (408 42004
a EHE a a [] a 155 —E219,5 12,15 1247 (804 26,34
a a |7.15 a a [] a -140 1371 WuE 52 20,01
2 Q|87 4786|378 (4730|081 4534 1228 154,32 (1038 1196 68
34 ] 671 0.55 55255 |09 -58310 18.33 144,52 |10.11 BAT.BS
7123 J 1.3 | |65487 |51.7 [4965240)54.2 85411 .52 19055 (1263 505.9
7.83 0 1378 S424 4,28 |188147 |3.19 4593 26.09 17313 |12.85 6358
4.33 0 |19.36 10479 |8.27 |99882 |1.7 10822 B 1022 7184 006 60294
0 |0 0 0 a a 0 0
[ Q Q '] Q Q a
Q]9 Q 2 4] Q 2 a
a |a a a a ] a a
a |a a a a ] a a
0 |0 0 0 a a 0 0
1419 0 |100 1266571 ]100 |559473¢)100 114462 177,73 1379.41)100 7818,12

COMPRAS o e & g & 8 J& & Jo TJo [ 0 [ 0 [ 0 [
VENTAS I FO O O O O I PR [ [ [} [ [} 0 0
COMPRAS 0 o Jo Jo o o Jo fo Jo TJo 0 0 0 0 0 0 0
VENTAS I CO O O O F O C C [ 0 [ 0 [ 0 [
COMPRAS o o Jo Jo o o Jo o Jo o [ 0 [ 0 [ 0 0
VENTAS a Jo Jo o Jo o Ja Ja Ja 0 0 0 0 0 0 [

| |conemaz flo o Jo To Jo To To To o o B Ja B Ja B Ja Ja |

Hasta aqui el manual de Cubo-Nube de Datos Reuvision Diciembre 2013

Para dudas o sugerencias sobre éste manual consulte Departamento postventa

Departamento Post-Venta
Teléfonos 91-187 02 00

Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes

Mananas

Tardes

O través de mail soporte@powershop.es
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Si quiere consultar el resto de manuales disponibles en nuestra web, puedo hacerlo pulsando el siguiente

icono ja!w‘u e introducirlos siguientes datos de acceso

Usuario

Contrasena
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